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EinfUhrung
Projektkontext SAD4

BMBF Projekt — FeasiPLe
2006 — 2009, http://www.feasiple.de

Partner: TU-Darmstadt, TU-Dresden, MiSys, pure-
systems, SAP AG

.
Feature-getriebene, aspektorientierte und n fe a S I P I—eI

modellgetriebene Produktlinienentwicklung

vollstandiger Entwicklungsprozess mit Werkzeugen
vom Problem- bis zum Lésungsraum

EU Projekt — AMPLE
2006 — 2009, http://www.ample-project.net

Partner: Univ. Twente, Univ. Malaga, Univ. Lisboa,
HOLOS, ARMINES, Ecole des Mines de Nantes, TU- | ; o ol 3
Darmstadt, Siemens AG, SAP AG _ Q r" ﬁ p ‘ e
Aspektorientierte und modellgetriebene ' P R O "J.3€" € 1T
Produktlinienentwicklung

Starkerer Fokus auf Requirements und Traceability
von friilhen Anforderungen bis zu Testféllen
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http://www.feasiple.de
http://www.ample-project.net

Fallstudie: Sales Scenario
Motivation & Anwendungsdomane SAD4

Motivation
Realistische Software Produktlinie, zur
m Erweiterten Problem- und Anforderungsanalyse
m Evaluation erarbeiteter Losungsanséatze und Werkzeuge

Anwendungsdomane
Geschéaftsanwendung zur kundenorientierten Verwaltung von Waren- und Vertriebsprozessen
Wesentliche Bestandteile, u.a.
m Produkte — Waren anbieten
m Kunden — Geschatfspartner
m Angebote — Produkte bewerben
m Bestellungen — Waren anfordern
m Rechnungen — Waren abrechnen
m Lagerbestande — ein-/ausgehende Waren
m Preisstrategien — individuelle Preisbildung
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Entwicklungsprozess
Problemraum & Lésungsraum

Problemraum
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Entwicklungsprozess
Problemraum & Lésungsraum SAD4

Problemraum

Beschreibung der Anwendungsdoméane
allgemein und mittels exemplarischer

Geschéftsprozesse ———
Zusatzliche Anforderungen p
m signifikantes Mal3 an Variabilitat _____ v Q¥ J %
= modulare und crosscutting Features -8 O
Resultat; Feature-Modell = !;# R | | ov o3
iy M
v o <L% “6v v 0¥
Losungsraum
J2EE Web-Anwendung mit JBoss AS
und JBoss Seam

Communication Agent

Modellierungs-Workbench mit Eclipse
EMF und openArchitectureWare

Highlevel-Architektur auf Basis von
Feature-Modell
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Entwicklungsprozess

Bottom-up Ansatz zur Implementierung

Auswahl und Implementierung einer signifikanten
Produktlinieninstanz

- Referenzimplementierung fur Folgeschritte
Ableitung von Modellierungsmitteln

m Domanenspezifische Sprachen (Identifikation
und Entwicklung)

= Generator-Vorlagen, etc.

Modellierung bestehender Variante und des
gesamten Systems

Feature-basierte Dekomposition entwickelter
Artefakte mit geeigneten Werkzeugen

|dentifizierte DSLs

data model, data interaction, concrete interactions,
dialog, presentation, data context
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Entwicklungsprozess
Beispiel: Quotation Management SAD4

data Quotation GetAllQuotations - QuotationSet
:BusinessObject ‘RetrieveAction | result :Set
items
type
Quotationltem Quotation
:BusinessObjectltem .SimpleType <

Quotation Management

=) Create Quotation

\forProduct

Product e ] e | actons ] data interaction

:BusinessObject

Bluh not proposed €3 propose oy view A edit g delete
Blah not proposed €5 propose gy view 32 edit gl delete
Blubb not proposed €5 propose @ vie A edit g delete
Schwein sein ist geizig sein not proposed €3 propose @y view 32 edit gl delete
Ich bin doch nicht blad! not proposed €5 propose gy view 2 edit gl delete
presentation dialog data context
QuotationDialog > Quotatlo.nManagement QuotationManagement
:Dialog ‘Page :Context
$
create quotation
4
QuoationTable save CreateQuotationWP1 QuotationList
:Ta’ble :Page :CompoundVariable
confirm details selection
v y
-';I'-ItlI)(TCghfmn CreateQuotationWP2 SelectedQuotation
-1 abletolumn :Page :ContextVariable
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Zusammenfassung
Wesentliche Erfahrungen und Schlussfolgerungen SAD4

Stakeholder-Interessen
Entwicklungsprozess hat viele Beteilligte und viele Interessen

m Management/Auftraggeber, Domanen-Experten des Problemraums (Business People),
Sprachentwickler, Domanen-Experten des Losungsraums (Ul, Daten, etc.),
Plattformprogrammierer, etc.

Variabilitat als zusatzliche Komplexitdtsdimension erschwert Entwicklung
- Regelmafige Abstimmung gemal agiler Entwicklung notwendig

Sprachentwicklung
Unzureichende Entwicklungsrichtlinien, Best Practices und Howtos
—> lteratives Vorgehen auf Basis von breit gefacherten Use Cases

Mehere DSLs
verschiedene Sprachen fur unterschiedliche Domanen aber eine Laufzeitplattfom
Abhangigkeiten zwischen DSLs und deren Instanzen
- erweiterte Konsistenzprifung tiber Modellen (SmartEMF [Hcwo7], HybridMDSD [Loco7][BLO7])

SAP
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Zusammenfassung
Offene Punkte SAD4

Feature-basierte Dekomposition einzelner Modelle
Mapping zwischen Problem- und Losungsraum

Zusatzliche Plattformen
Variabilitat der technischen Umsetzung sehr spannend
Evaluation der Allgemeinguiltigkeit und Wiederverwendbarkeit von DSLs und Artefakten

Evaluation des Gesamtprozesses

Test von Werkzeugen aus FeasiPLe und AMPLE zur Umsetzung eines Ende-zu-Ende
Prozesses zur Software Produktlinien-Entwicklung

SAP
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N_ohpart of this publication may be reproduced or transmitted in any form or for any purpose without the express permission of SAP AG. The information contained herein may be changed
without prior notice.

Some software products marketed by SAP AG and its distributors contain proprietary software components of other software vendors.

SAP, R/3, mySAP, mySAP.com, xApps, xApp, SAP NetWeaver, Duet, Business ByDesign, ByDesign, PartnerEdge and other SAP products and services mentioned herein as well as their
respective logos are trademarks or registered trademarks of SAP AG in Germany and in several other countries all over the world. All other product and service names mentioned and
associated logos displayed are the trademarks of their respective companies. Data contained in this document serves informational purposes only. National product specifications may vary.

The information in this document is proFrietary to SAP. This document is a preliminary version and not subject to your license agreement or any other agreement with SAP. This document
contains onIP/ intended strategies, developments, and functionalities of the SAP® product and is not intended to be binding upon SAP to any particular course of business, product strategy,
and/or development. SAP assumes no responsibility for errors or omissions in this document. SAP does not warrant the accuracy or completeness of the information, text, graphics, links, or
other items contained within this material. This document is provided without a warranty of any kind, either express or implied, including but not limited to the implied warranties of
merchantability, fithess for a particular purpose, or non-infringement.

SAP shall have no liability for damages of any kind including without limitation direct, special, indirect, or consequential damages that may result from the use of these materials. This limitation
shall not apply in cases of intent or gross negligence.

The statutory liability for personal injury and defective products is not affected. SAP has no control over the information that you may access through the use of hot links contained in these
materials and does not endorse your use of third-party Web pages nor provide any warranty whatsoever relating to third-party Web pages

Weitergabe und Vervielfaltigung dieser Publikation oder von Teilen daraus sind, zu welchem Zweck und in welcher Form auch immer, ohne die ausdriickliche schriftiche Genehmigung durch
SAP AG nicht gestattet. In dieser Publikation enthaltene Informationen kénnen ohne vorherige Ankiindigung geéndert werden.

Einige von der SAP AG und deren Vertriebspartnern vertriebene Softwareprodukte kénnen Softwarekomponenten umfassen, die Eigentum anderer Softwarehersteller sind.

SAP, R/3, mySAP, mySAP.com, xApps, XApp, SAP NetWeaver, Duet, Business ByDesign, ByDesign, PartnerEdge und andere in diesem Dokument erwdhnte SAP-Produkte und Services
sowie die dazugehorigen Logos sind Marken oder eingetragene Marken der SAP AG in Deutschland und in mehreren anderen Landern weltweit. Alle anderen in diesem Dokument erwéhnten
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Die in diesem Dokument enthaltenen Informationen sind Eigentum von SAP. Dieses Dokument ist eine Vorabversion und unterliegt nicht lhrer Lizenzvereinbarung oder einer anderen
Vereinbarung mit SAP. Dieses Dokument enthélt nur vorgesehene Strategien, Entwicklungen und Funktionen des SAP®-Produkts und ist fir SAP nicht bindend, einen bestimmten
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Richtigkeit oder Vollstéandigkeit der Informationen, Texte, Grafiken, Links oder anderer in diesen Materialien enthaltenen Elemente. Diese Publikation wird ohne jegliche Gewahr, weder
ausdrucklich noch stillschweigend, bereitgestellt. Dies gilt u. a., aber nicht ausschlie3lich, hinsichtlich der Gewahrleistung der Marktgangigkeit und der Eignung flr einen bestimmten Zweck
sowie fur die Gewahrleistung der Nichtverletzung geltenden Rechts.

SAP Ubernimmt keine Haftung fir Schaden jeglicher Art, einschlieBlich und ohne Einschrénkung fir direkte, spezielle, indirekte oder Folgeschéden im Zusammenhang mit der Verwendung
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zugreifen, unterliegen glcht dem Einfluss von SAP, und SAP unterstitzt nicht die Nutzung von Internetseiten Dritter durch Sie und gibt keinerlei Gewahrleistungen oder Zusagen Uber
Internetseiten Dritter ab.

Alle Rechte vorbehalten.
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